Asil meslegi halkla iligkiler olan Birkan Sunar, tg¢ yil 6nce kurdugu
Sabuni markasiyla girisimcileri yatirrma davet ediyor.

uruncu Dogal Uriinler Sirketi 2002

yilindan beri Sabuni markasi ile bit-

kisel dogal sabun tiretiyor ve pazar-
liyor. Sabuni, Osmanlica’da ‘Sabun yapan
kisi’ anlamina geliyor.

Asil meslegi halkla iliskiler olan Birkan
Sunar, dogal sabunla baslangicta hobi
olarak ilgilenmis. Sunar, “Sabunlara karsi
herzaman ilgim vardi, ancak dogal sa-
bunlara olan merakim oglumun bebekli-
ginde kimyasal tirtinlerin ellerini kurut-
masi ile bagladi. Dogal sabunlarla ilgili ilk
arastirmalarimi ve denemelerimi oglum
icin gergeklestirdim. Sabunla ilgili yasadi-
gim kaynak sorunundan esinlenerek sa-
bun tarihi ve sabun yapimina yonelik
Turkge bilgiler iceren ilk dogal sabun site-
sini kurdum. Bir kimyagerden aldigim
destek ile 2001 yi1linda evimde kiigtlik bir
atolye kurarak deneylere basladim” diyor.

Sunar, daha sonra Kadin Girisimcileri
ernegi (KAGIDER) ve Rotary KOluk'tin
girisimcilik projelerine katilir ve 200 giri-
simcinin katildig1 programda danisman-
lik destegi alan 5 firma arasina girmeyi
bagarir. Daha sonra teoriyi pratige doken
Birkan Sunar, 5 milyar lira sermaye ile Tu-
runcu Dogal Uriinler sirketini kurar.

Turkiye'de dogal tirtinlere talebin son

» Hobi olarak basladi
simdi bayilik veriyor

1.5 yilda hizla biiytlidiigiine isaret eden
Sunar, buna paralel ekolojik liriin satan
magaza ve marketlerin de artigim dile
getiriyor. “Bir girisimci olarak inanilan ve
¢aba gosterilen tiim alanlarda kisilerin
bagarili olacagina inanmaktayim. Dogal
sabun sektorii, diinya piyasasinda da ol-
dukga ilgi goren ve gelisime agik bir alan-
dir” diyen Sunar, girisimcileri bu alanda
yatirnm yapmaya davet ediyor.

5 milyar liraya bayilik

Bayilik cahsmalan hakkinda da bilgi ve-
ren Birkan Sunar, “Iigili firma ile bayilik
soOzlesmesi imzalanir. Firma Sabuni tani-
timlarinda ve pazarlamasinda destek ve-
rir. Bayilik sozlesmesi yapilan firmalar Sa-
buni haricinde bagka bir sabun pazarla-
mas1 yapamazlar. Isbirligi cercevesinde
satis kotalar1 belirlenir. Yaunm maliyeti;
5-6 milyar civannda” diyor.

Ankara agihki olmak iizere, Istanbul,
Bursa, Izmir ve Gaziantep’te satis noktalarn
oldugunu ve tiriinlerinin Japonya, Ameri-
ka ve Almanya'ya ihra¢ edildigini anlatan
Sunar’in 2005 yili hedefi 60 bin adet bitki-
sel dogal sabun satisin1 gergeklestirmek.
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