BIiR HOBI NASIL
BASARI HIKAYESINE DONUST?

Turuncu Dogal Uriinler 2002 yilinda 5 bin YTL serma-
ye ile kuruldu. Sirketin kurucusu Birkan Sunar’in hobi ola-
rak bagladigi dogal sabun yapimi, birkag yilda basarili bir gi-
risim hikayesine doniistii. Birkan, sadece birinci kalite yeni-
lebilir sofralik iiriinler igeren sabunlariyla 2002 yilinda Ro-
tary Kolik, 2003 yihinda Kadin Girisimcileri Dernegi (KAGI-
DER), 2007 Anadolu Markalar1 Yarigmasi'nda édiiller ka-
zandi. Hatta Ilkogretim 5'inci sinif, Sosyal Bilgiler kita-
binda, “Uretime Katki” konusunda érnek girisimci olarak
isleniyor. Birkan Sunar’in irettigi iiriinlerin ambalaji da
atolyesi civarinda bulunan koylii kadinlarin destegi ile ha-
zirlaniyor. Sirketin tiretim kapasitesi 10 bin adet bitkisel
dogal sabun iiriinden olusuyor. Cirosu ise 100 bin dolar.
flk olarak 2003 yilinda Amerika ve Almanya'ya Sabuni
markastyla ihracat yapmaya baslayan sirket, gegtigimiz
birkag yilda ihracat yapug: iilke sayisini artirdi. Bugiin
Amerika ve Almanya'nin yaninda Japonya, Ingiltere ve
Danimarka’nin da iginde bulundugu toplam 5 iilkeye iire-
timinin yiizde 30’unu ihrag ediyor.

Birkan Sunar ihracati nasil gergeklestirdigini soyle an-
latiyor: “Bugiine kadar yap:-
lan génderiler, yurtdigindan
gelen talepler lizerine ger-
ceklesti. Tiim galigmalar Sa-
buni markast etiketleri ile
hazirland: Giriin agiklamalar
Ingilizce veya iilke diline go-
re belirtildi.”

Yillik biiyiime hizlarinin
yiizde 15 oldugunu belirten
Sunar, hedeflerinin Sabuni
triinlerini Tiirkiye geneline

yayabilmek ve ihracatu aru-
rarak geleneksel Osmanli sabununu yurtdiginda en iyi sekil-
de tamitmak oldugunu séyliiyor. Toplam satiglarda ihracat
oranint da artirmayi planlayan Birkan Sunar, yeni iilkeleri
iceren igbirlikleri i¢in goriigmelerinin devam ettigini ifade
ediyor.



