Hobi olarak basladig isi

Ankara’daki Sabuni Firmasi zeytinyagli, balli, badem-
Ii, siitlii, havuglu, kayisili, papatyali sabunlar iiretiyor

® Miizikten sabunculuga

Birkan Sunar aslinda miizik egi-
timi almug bir halkla iligkiler uzma-
ni. Istanbul’da uzun yillar basin da-
msmanlifi yapmus. Ancak evlenip
Ankara'ya giden ve ¢ocugunu bii-
yiitmek i¢in karyerine ara veren
Sunar, tekrar iy hayatina donmek is-
tediginde alaninda i bulamamus.

® Oglu icin yapryordu

Amatorce bir merakla oglu i¢in
yaptifa sabunlari armagan ettigi
arkadaglarindan biiyiik ilgi goren
Sunar, iiretimini artinp i¢ pazara
yonelmig. Rotary Kuliibii’'niin,
“Kiiciik Olgekli Isletme Kurma
Projesi” (KOLIK) ile de islerini
gelistirmeyi baggrmis. Ml 4'TE



'SABUNI’ dogallikta direniyor

Ozlem ELGUN /ANKARA

smanh Imparatorlupu done-
minde bir meslek olan ve ba-
badan ogula miras olarak bi-
rakilan sabunilik ve sabunhaneler ya-
vag yavas yok olma yolunda. Ama
seneler once hobi olarak bagladif sa-
bun yapma isini meslefe
doniistiiren Birkan Su-

gilk Olgekli Igletme Kurma Projesi
(KOLIK) projesi olmus. “KOLIK,
kii¢iik bir sermaye ve az sayida kisi i-
le evde dahi yapilmaya uygun isleri-
m kurmak isteyen girisimcileri des-
teklemeyi hedefliyordu” diyor Sunar.
Sabun atlyesi projesiyle miiracaat e-
den Sunar’in projesi onaylanmus. Is-
letmesel egitimleri aldiktan son-
ra 2002 yihnda Turuncu

g?r.dtlem bir gelene- Yillar Once Limited adiyla sirket-
vam ettiri- v lesmis Birkan Sunar.
.~ yor, hem de hobi olarak 2003 yilinda da Ka-
kendisi bi;;sin ba§ladlg-1 sabun yapma \ din Girisimcileri
yapmaya bag- PN w Demegi'nin (KA-
ladign sabun- 1§1H1 bir meslege GIDER) Tiirkiye

lan yalmzca'
yurtigine de-
gil, yurtdigin-
daki meraklla-
nna da ulastin-

e

mug bir halkla iliskiler uz-
mam olan Birkan Sunar, Istanbul’da
uzun yillar basin damsmanhg yap-
mi§. Evlenip Ankara’ya taginan ve
gocugunu biiyiitmek igin kariyerine
_ara veren Sunar, tekrar i§ hayatina
disnmek istedifinde kendi alaminda is
~ bulamadifimi anlatiyor. Zaten ¢alig-
ma kosullanm kendine ve ¢ocuguna
gore ayarlamay: tercih eden Sunar, il-
gisini hobi olarak iirettifi sabunlara
yoneltmis. Sabun yapmaya baglama-
dan once de aromaterapik bitkisel i-
- riinlere merakh olan Sunar, ilk sabun
yapma denemelerini evde oglu icin
- gergeklestirmig. Oflu igin yaptif sa-
- bunlan arkadaglanna armagan eder-
ken, onlardan gordiigii ilgi iizerine a-
‘ragtirmalarim artirmug ve bir kimya-
gerden damgmanhik destegi almus.
Birkan Sunar’i igletmeci olmaya
'_ }'fjnlendimn Rﬂtaq:l(ulﬁbii‘niin, Kii-

doniistiiren Birkan Sunar,
kendisi i¢in tirettigi
sabunlar1 bugiin

i \\yundlgma da
Miizik egitimi al- __Sanyor.

genelinde diizen-
ledigi Girigimci
Kadin Yanigma-
s1'na katlip, yine o-
naylanan projesiyle
danigmanlik destegi al-
mug. Sabuni bu destekler-
le hayal olmaktan gikip geng
girisimci Sunarin igi olmus.
BUTIK HIZMET URETIMI

Birkan Sunar, butik hizmet tarz ii-
retimini Alacaath Koyii'ndeki kiigiik
atolyesinde gergeklestiriyor. Sunar,
siparige yonelik hizmet verdifi igin 1§
yogunlupuna gore civardaki koyli
kadinlardan destek aliyor. Atlyede,
iiretimden ambalaja kadar her tiirlii
caligma, el yapumi. Sunar, iiretimde
birinci kalite sofralik zeytinyag kul-
landiklarim ve sertifikah iiriinler ter-
cih ettiklerini belirterek, iiretime yo-
nelik ozelliklerini goyle swraliyor:

“Sofralik zeytinyag) bazlh iiriinler
aromaterapik yaglarla cilt tiplerine
gire gesitlendiriliyor. Ballh badem,
siitlii, havug, kayisi, papatya, biberi-
ye, lavanta nane, menekse, kil, yosun
ve zeytinyaf1 olarak isimlendirilen

11 gesit iiriin var. Igerifindeki tiim -

maddeler Tiirk Gida Kodeksi'ne uy-
gun, yemeklik hammaddeler. Bu ii-
riinleri tercih etme nedenimiz Soguk
Proses iiretim metodu. Uriinlerin bes-
leyici ozelliginin kaybolmamasi a-
mactyla kaynatma usulii iiretim yap-
muyoruz. Zeytinyagn da ashnda fazla
sicakliklarda iglem gordiigiinde bes-
leyici birgok ézellifini yitiriyor. Biz
hammaddedeki kaliteyi sabunun igi-
ne sikagtiriyoruz ki kisiler cilt temizli-
g kullamminda cildin dofal nem
dengesini koruyabilsin. Hatta yumu-
sakligm siirdiirebilsin.”

KISIYE OZEL SABUN
Butik iiretim galigmasimn tiim a-
vantajlanm kullandiklanm belirten
Sunar, kisi veya firmalara yonelik 6-
zel caligmalar da yaptiklanim vurgu-
luyor. Bir kigiye iiretim yapmalan i-

¢in bin tane sabun almak gerekmedi-
gimi hatirlatan Sunar, “Eger siz Sabu-
ni iiriinlerini tercih ederek birine tzel
bir ambalaj konsept hazirlamak isti-
yorsaniz, size bir adet iriin bile hazir-
liyoruz. Uriiniin iizerine ‘size ozel i-
retilmigtir” seklinde etiketleme yapi-
yoruz. Bu alici igin de gok ozel bir
¢alisma oluyor” diyor.

ILK DOGAL SABUN SITESI

Sabuni, Tiirkiye'nin ilk dogal sa-
bun sitesinin sahibi. Hobi olarak bu i-
se bagladif zamanlarda ¢ok ciddi bir
kaynak sorunu yasadifim anlatan
Sunar, “Aslinda Osmanli’dan giinii-
miize bizim geleneksel bir sanatimiz
olmasina ragmen yeterli derecede
kaynak bulamadim. Yurtdis1 kaynak-
lardan destek aldim. 2001 yihinda a-
t5lyemi kurmadan 6nce'bu kaynakla-

n bir site altinda toplayip dogal sabun
meraklilanyla paylasmak istedim” -
fadelerini kullantyor,

SABUNI’YE NASIL
ULASILIR?

Sabuni iiriinlerine en rahat ulagim
internetten saglaniyor. Genellikle
Ankara'da olmak iizere Tiirkiye nin
belli bagh noktalannda satig yerleri
bulunuyor. Bu satis yerleri internet
sitesinden yeni kauhmlarla birlikte
giincellenivor. Telefonla iiriin almak
isteyene atélyeden satis yapmak yeri-
ne kiginin en yakin satig noktasi dne-
riliyor. Ama Van'daki miigteriye ora-
da bir satig noktasi olmadif igin in-
ternetten veya dzel kargolama siste-
miyle hizmet verliyor.

Butik iiretim yaptiklan igin satig
noktalaninda segici davrandiklanm
belirten Sunar, tercih ettikleri nokta-
lar arasinda giizellik salonlan, ecza-
neler ve ekolojik iiriin marketlenni
gisteriyor. Son donemlerde artmaya
baslayan Spa Merkezleri’yle de gahs-

tiklarin1 ifade eden Sunar, bunlann
haricinde firmalara promosyona dzel
tiretimler yaptiklanm da kaydediyor.

PAZARLAMA
AGI KURACAK

Girigimei kadinlanin gok biiyiik ya-
unmlara gerek kalmadan kiiciik para-
larla kendi sermayelerini olugturabile-
ceklerini bir kere de Sabuni olarak ha-
tirlatmak isteyen Sunar, bunun igin
kadinlarla bir pazarlama af kurmak
istedigini belirtti. Sunar, Kasim ayin-
da hayata gegirmeyi planladif1 proje-
sini goyle ozetliyor: “Belli bir adette
sabunu kigi buradan alacak, satacaf
kér marji belli olacak. O sabunu satti-
1 zaman 10 taneyle bagladiysa ka-
zandif1 parayla 20 tane alabilecek.”



